Suomalaisen saunan suosio
kasvussa maailmallakin
Jopa Skotlannissa ja Portugalissa kylvetään suomalaisissa saunoissa.

Alkujaan viipurilainen, nykyisin Jyväskylässä toimiva Sauna-Pakkanen Oy uskoo pystyvänsä lisäämään yksilöllisten saunaratkaisujen suosiota myös ulkomailla. Yritys on ensimmäisenä kotimaisena lauteiden valmistajana saanut suomalaisen Avainlippu-tunnuksen.

Sauna-Pakkanen Oy:n juuret juontavat yritykseen nimeltä Pakkanen Oy, joka perustettiin Viipurissa vuonna 1924.

Myöhempien vaiheiden jälkeen saunojen rakentaminen jatkui vuonna 2003 Jussi Pakkanen Ky:n nimellä. Tässä yrityksessä toimivat avainhenkilöinä Jussi Pakkanen ja Marko Harju.
"Syksyllä 2006 yritys siirtyi uusille omistajille, Jaskarin suvun omistaman Nerkoon Höyläämö Oy:n tytäryhtiöksi. Tällöin yrityksen nimi vaihtui Sauna-Pakkanen Oy:ksi. Yhtiön toiseksi osakkaaksi ja toimitusjohtajaksi tuli Katri Hämäläinen", Sauna-Pakkasen markkinointipäällikkö Marko Harju kertoo.
Nykyisin Sauna-Pakkanen Oy:llä on kahdeksan työntekijää sekä joitakin ulkopuolisia asentajia. Emoyhtiössä Nerkoon Höyläämö Oy:ssä työskentelee 40 henkilöä ja sen liikevaihto vuonna 2007 oli noin 12 miljoonaa euroa.
Monipuolisia
saunarakenteita
Marko Harjun mukaan Sauna-Pakkanen Oy pyrkii olemaan täyden palvelun saunatoimittaja.

"Varastosta löytyy kiukaita joka tarpeeseen. Niiden ohella toimitusohjelmaamme kuuluvat valaistus, lasiseinät, helat, karmilliset ovet sekä listat ja paneelit", Harju luettelee.
"Lauteet valmistetaan jokaista saunaa varten yksilöllisesti, juuri kyseiseen tilaan sopiviksi. Ne koostuvat tukirungosta sekä puhdistusta varten irrotettavista elementeistä."

Lauteiden välit täytetään suojaristikolla, joka estää lapsia putoamasta lauteiden väliin.
"Paneelit toimitetaan sopivan mittaisiksi esisahattuina ja valikoituina, kutakin seinää varten erikseen niputettuina", Harju selostaa.

"Saunan valaistusratkaisut piirustuksineen ja tarvikkeineen voivat myös kuulua kauppaan. Käytämme vain tunnetuimpien suomalaisten valmistajien saunakäyttöön tarkoitettuja tuotteita."

"Toki saunatoimitus voi koostua pelkästä puutavarastakin, jos tilaaja niin haluaa. Toisaalta kaikki asennustyöt hoidetaan tarvittaessa."

Harju korostaa, että puhdas sauna on luonnollinen osa saunomista. Näin ollen myös istuma- ja jalkatasot on mahdollista irrottaa saunan puhdistuksen ajaksi.

Tuotekehitystä ja

nopeaa toimintaa
Sauna-Pakkanen Oy:n merkittävimmät asennuskohteet vuonna 2008 olivat YIT-Rakennus Oy:n uudisrakennuksia. Pääkaupunkiseudulta Harju mainitsee erityisesti Merenkulkijanrannan Helsingin Lauttasaaressa tärkeänä kohteena.

"Lisäksi Levin Utsuvaaralla rakensimme saunoja yhteistyössä Suomen Laaturakenne Oy:n kanssa."

Harjun mukaan Levi oli sikäli merkittävä asennuskohde, että siellä yritys pyrki kehittämään alalle uudenlaista muotoilua.

"Sauna-Pakkanen Oy:n tuotteet tunnetaan korkeasta laadusta ja nopeista toimituksista", Harju kehaisee.

"Toimitusaika saunoille on 1 – 2 viikkoa vuodenajasta riippumatta. Nopeat toimitukset perustuvat siihen, että yrityksellä on samat tavarantoimittajat vuodesta toiseen sekä oma tuotanto – emme käytä valmistuksessa aliurakoitsijoita."

Saunoja myyty
useisiin maihin
Sauna-Pakkanen Oy:n asiakkaita ovat muun muassa yksityiset saneeraus- ja uudisrakentajat, rautakaupat, rakennusliikkeet, taloyhtiöt sekä isännöitsijät.

"Yrityksen vienti on tähän mennessä ollut pienimuotoista. Ulkomaille olemme toimittaneet muutamia saunoja vuodessa. Kohdemaita ovat olleet USA, Skotlanti, Monaco, Portugali, Ranska, Saksa, Ruotsi, Norja ja Venäjä", Harju toteaa.

Tätä nykyä Sauna-Pakkanen Oy markkinoi erityisesti 'Peaceful Wave' -laudemallistoa, joka esiteltiin ensimmäistä kertaa FinnBuild 2008 -messuilla.
"Uuden mallin kehitystyö alkoi vuoden 2006 lopulla. Mallin toimivuutta testattiin puolitoista vuotta ennen sen markkinoille tuloa. Uuden mallin laudepuuna käytetään jättiläistuijaa ja tervaleppää. Olemme hakeneet tuotteelle mallisuojan", Harju kertoo yhtiön uutuustuotteesta.

Harjun mukaan tämä mallisto tulee saamaan jatkoa uudenmallisista paneeleista sekä lasiovista, joita on odotettavissa markkinoille keväällä 2009.

"Yritys saanee uuden tuotteen myötä lisää asiakkaita niin kotimaasta kuin vientimarkkinoiltakin", Marko Harju uskoo.
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